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Hace unos dias os anuncidbamos que Masscomm recibia el premio
al”"Mejor Mayorista del afo” de Alcatel-Lucent Enterprise, de toda la
region EUSO (Europa, Sudamérica, Africa y Oriente Medio) y que-
remos agradeceros vuestro esfuerzo y confianza en todo nuestro
equipo ya que sin vosotros esto no seria posible.

Un tercer premio consecutivo que se une a los recibidos en los afos
anteriores, al lograr en 2015 en Dubai y en 2014 en Paris el premio
“Best Partner of the Year ’, en un territorio tan amplio (EUSO) como
es el 43% del mercado global mundial de este socio tecnolégico
estratégico para nuestra compaiia. jjGRACIAS!!!

Un tercer premio es sin duda la confirmacion de una trayectoria de
éxito, de mucho trabajo e ilusiéon de un gran equipo y de un gran-
disimo agradecimiento por vuestro apoyo continuo y constante.

Como primer articulo que escribo para MassNews, quiero agra-
decer a titulo personal a todos y cada uno de los distribuidores la
confianza depositada en nosotros. A lo largo de todos estos anos
de andadura, hemos compartido muchas formaciones, presenta-
ciones, propuestas, proyectosy lo masimportante hemos compar-
tido suefios y momentos especiales juntos. Por supuesto también
quiero agradecer todo el esfuerzo, disciplina, profesionalidad y
buen hacer continuo y diario de todos y cada uno de los integran-
tes de Masscomm .

"El éxito se alcanza por la suma de pequerias
y sencillas acciones realizadas durante dias,
semanas, meses..."

(Xesco Espar - Jugar con el corazén)

Muchos de vosotros me habéis oido hablar en multiples ocasiones
sobre mi aficién al deporte y en concreto al balonmano, un deporte
con grandes valores, del que he disfrutado profesionalmente. Des-
de siempre he creido que todos esos valores que adquirimos desde
pequenos cuando participamos en los deportes de equipo pueden
verse aplicados en el futuro al mundo de la empresa.

Este fin de semana he terminado de leer un libro, Jugar con el co-
razén, que siempre me recomendaron y me regald un gran amigo.
Me ha inspirado para este articulo ya que refleja muchas cosas del
equipo Masscomm y que sin duda comparto totalmente.

Como equipo siempre creemos desde la sencillez para llegar al éxito.
Por ello somos partidarios de que diariamente, como hébito y dando
el 100 % de cada uno de nosotros en nuestro dmbito y cada una de
las situaciones que se nos producen, seremos capaces de alcanzarlo.

Desde mi perspectiva os trasmito como mensaje sintetizado que
no bajes nunca tu listén y pasa cada dia por encima de él. Entrégate
al maximo y no te plantees jamas una meta mas baja. Consciente
de la multiple informacién que recibimos a diario, pon foco en lo
mas importante, de lo contrario estaras aceptando la distraccién.

Pensando en estos conceptos y afadiendo la gran apuesta por la
cion, la elevada especializacion y la excelencia en la atencién al
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cliente como pilares de Masscomm , quiero trasladaros que veni-
mos trabajando muy duro y de la mano de los mejores fabricantes
para proporcionaros “muy pronto” herramientas, servicios y solu-
ciones que nos lleven hacia la verdadera transformacion digital.

Pero lo fundamental es que vosotros los distribuidores, sois nues-
tro motor. Hacéis que nuestro-vuestro dia a dia, nos haga ir dando
pasos firmes e invertir no solo en recursos, sino también en alianzas
estratégicas para disponer de soluciones que siemprey a través de
canal estamos armando.

Pronto, os daremos a conocer estas pinceladas que ahora escribo.
Os aseguro que estamos intentando darles la maxima celeridad ya
gue estamos ansiosos porque conozcais estos modelos de negocio
tecnoldgicos que se transformaran primero en hibridos, luego en
Cloud, sin perder nunca, nuestras sefias de identidad.

Por supuesto que apostaremos por la continuidad de las solucio-
nes existentes, ya que todavia nos queda mucho hierro que vender.
Lo que si es cierto es que dichas soluciones tecnolégicas nos llevan
hacia el camino de la transformacién, hibrida, Cloud y pago por
uso y por ello seguiremos ofreciéndoos la clave: formacién. Si mez-
clamos todo esto, con una buena transferencia de conocimiento,
seguro que antes de lo que nos pensamos estaremos ante nuevos
modelos de negocio y servicios.

Del mismo modo, seguimos apostando por las soluciones verti-
cales, con muchas herramientas nuevas para atacar a diferentes
sectores estratégicos en auge que necesitan adaptarse tecnolé-
gicamente para diferenciarse de sus competidores. Estos sectores
son el sector industrial, hotelero, socio-sanitario, administracién,
educacion...

Estad atentos en los préximos meses, en Masscomm tenemos ga-
nas de contaros de primera mano los grandes avances. Os informa-
remos de los siguientes eventos y formaciones.

También me gustaria que acceddis a nuestros nuevos portal de
distribucion y tienda de comercio electrénico, donde igualmente
podréis ver que el equipo de Masscomm, vuestro equipo, prepa-
ra continuamente promociones exclusivas. Hemos disefiado un
nuevo y atractivo programa de puntos y también os informamos
de las préximas formaciones para vuestros comerciales y técnicos,
muchos de ellos en formato Webinar, los cuales estdn siendo un
éxito para daros a conocer nuevas soluciones que estamos incor-
porando.

Por ultimo quiero invitaros a seguir con nosotros en
este magnifico viaje, juntos y con nuevos retos. ;Vamos
a por ellos?

"Para llegar a la excelencia hay que formarse, para
traspasarla hay que transformarse."

(Xesco Espar - Jugar con el corazon)
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COMUNICACIONES

Alcatel-Lucent

Enterprise

El servicio al cliente
de Alcatel-Lucent
Enterprise entre las
mejores practicas
de excelencia
reconocidas

por TSIA

La Technology
Services Industry
Association
(TSIA) distingue
Su excelencia
operativa y de
apoyo

TSIA premia por tercer ano
consecutivo a los equipos de
servicio al cliente de Alcatel-
Lucent Enterprise

Las divisiones de
Comunicaciones y Redes
reconocidas por su ejecucion de
Nivel 2 “Centro de excelencia
certificado de personal de
apoyo”

La mejora de intercambios de
clientes y canales asociados
al éxito de los programas de
formacién y rendimiento

MASSNEWS

connexiz

Best VAD of the Yoar

MASSCOMM - Spain

Masscomm Mejor Mayorista

——— i el

de Alcatel-Lucent Enterprise

del Alj_q

Masscomm ha recibido el premio al
“Mejor Mayorista del ano” de Alcatel-
Lucent Enterprise, de toda la region
EUSO (Europa, Sudamérica, Africa y
Oriente Medio).

Un premio gue nos traemos para Espana,
v gue sin duda refleja el buen trabajo de
todo el equipo de Masscomm, de nuestro
fabricante Alcatel-Lucent Enterprise vy
sobre todo de vosotros nuestros clientes
Yy amigos.

Este triunfo ha sido posible, GRACIAS
a vuestra confianza, apoyo, esfuerzo y
comprension, por ello gueremos compar-
tirlo en primer lugar con todos vosotros.
Pero también compartirlo, una vez mas
con nuestro fabricante Alcatel-Lucent En-
terprise y con los grandes profesionales
que nos ayudan dia a dia para ofrecer las
mejores soluciones y productos con la
maxima colaboracion.

GRACIAS A TODOS, ESTE
TAMBIEN ES VUESTRO PREMIO

Este galarddn se entregd durante el even-
to anual, bajo el lema, Connex17 Where
Everything Connects, Alcatel-Lucent En-
terprise en Barcelona. En este encuentro
se present® la estrategia, las novedades
tecnologicas y de modelo de negocio de
Alcatel-Lucent Enterprise para impulsar
el crecimiento mutuo. Masscomm estuvo
presente junto con mas de 200 miem-
bros del canal de distribucion global de
las companias en Europa, Africa, Oriente
Medio y Latinoamérica.

Este reconocimiento al “Mayorista de
Valor Afadido del Afo”, “Best VAD of
the Year” tiene en cuenta el éxito en las
ventas y también las iniciativas de cre-
cimiento, innovacion y colaboracion con
Alcatel-Lucent Enterprise durante el ano
2016 al ser el Unico mayorista de toda la
region EUSO, (territorio que abarca casi la
mitad del mundo, en concreto un 43 % del
mercado global mundial) en recibir este
reconocimiento.

Este premio se une a los recibidos en
anos anteriores, al lograr tanto en el afo
2015 en Dubai como en el 2014 en Paris,
el reconocimiento a nivel internacional al
“Best partner of the Year”. La gran apues-
ta por la innovacion, la elevada especia-
lizacion y la excelencia en la atencion al
cliente de Masscomm son los pilares de
Masscomm.

A lo largo de las dos jornadas, disefiadas
para fomentar el desarrollo de una expe-
riencia conectada personal en los usua-
rios que genere ademas un resultado de
negocio tangible para las pequefas, me-
dianas y grandes empresas que operan en
todo el planeta, se expuso e intercambio
el conocimiento tecnolégico y comercial
preciso para afrontar las cambiantes de-
mandas del mercado y para facilitar la
adopcion de los nuevos modelos basados
€n Servicio y pago por uso. Un nuevo mo-
delo en el que el cambio mas importante,
ademas de los tecnolégicos, implica una
nueva forma de organizacion donde las
barreras de los paises se diluyen total-
mente centrandose en potentes mercados
verticales y nichos de oportunidad o de
especializacion.

Durante las jornadas se dibujo el momen-
to de las comunicaciones en el ambito de
la empresa, augurando que, este afo, el
60% de las empresas que utilicen servi-
cios de comunicaciones en la nube lo ha-
ran en modo pago por uso, vy casi dos de
cada tres companias implantaran entor-
nos hibridos local-nube.

ceesssssssssccccccsssssss Alcatel-Lucent

Enterprise




Alcatel-Lucent Enterprise, anuncia que
una gama seleccionada de teléfonos
VTech se afadiran a la oferta y los cata-
logos de mercados verticales de Alcatel-
Lucent Enterprise. En conjunto, Alcatel-
Lucent Enterprise y VTech, uno de los
principales fabricantes mundiales de
teléfonos por cable e inalambricos es-
pecificos para industria, ofreceran mas
opciones para satisfacer las necesidades
de comunicaciones de los clientes en los
sectores hotelero y de sanidad.

Disenados especialmente para las orga-
nizaciones dedicadas a hoteles y sani-
dad, los clientes pueden singularizar los
teléfonos con caratulas personalizables
con la marca de la compafia y las ins-
trucciones de marcacion. Los teléfonos
se montan en la pared o se instalan fa-
cilmente en lugares convenientes para
el personal de hotel o sanitario, huéspe-
des o pacientes.

NUEVA VERSION
DE ACTIS R21.0.2
YA DISPONIBLE

Masscomm junto con
Alcatel-Lucent Enterprise
pone a tu disposicién la nueva
version en ACTIS.

Cambios respecto a la version anterior:

« Creacion de una nueva licencia de Mi-
gracion de OX0 R2-R7 hacia OXO Con-
nect : 3EHO3551AA - 250 Euros WPL.

« Placas Essential ahora elegibles en
una configuracion de migracion desde
0X0 R2-R7 a OXO Connect

« Configuracion de Migracion de R2-R7
a OXO Connect ahora elegible al Pro-
grama Go Connect

Los teléfonos analdgicos v SIP selec-
cionados son de la linea de productos
VTech's Contemporary, tienen huella
compacta, plastico antibacteriano, res-
petan los estandares de conformidad vy
verdes, y estan validados para operar
con los servidores de comunicaciones
Alcatel-Lucent  OmniPCX® Enterprise,
OmniPCX Office RCE y Alcatel-Lucent
OXO Connect. Varios marcadores rapi-
dos programables dan acceso rapido a
servicios predefinidos.

Los teléfonos vy las caratulas frontales
estaran disponibles en la red de Busi-
ness Partners de Alcatel-Lucent Enter-
prise.

‘Los sectores hotelero y de sanidad son
mercados verticales clave para las solu-
ciones Alcatel-Lucent Enterprise, donde
hemos estado trabajando en estrecha
colaboracion con nuestros clientes des-

Opcioén de chequeo del Hardware no
Compatible (placas SLIx, SLI-1x) por
Actis.

- Unico Paguete de SW OXO Connect en-
riguecido de 4 licencias de placa mixta
en vez de 2, sin incremento de precio

« Umbral para acceder a precios “Essen-
tial” bajado a 24 usuarios (UTLS).

COMUNICACIONES

ceeseeessssscsss Alcatel-Lucent

Enterprise

 Mass [SALUDJY Mass  HOTELES

Los teléfonos VTech
se unen a la oferta vertical
de Alcatel-Lucent Enterprise

de hace mds de 20 arios. La relacion con
VTech es parte de nuestro movimiento
continuo para ofrecer soluciones y ser-
vicios relevantes de extremo a extremo
por nuestros canales de distribucion’,
comenta Christophe Ameline, director
de Estrategia de Mercados Verticales y
Oferta de soluciones Alcatel-Lucent En-
terprise.

‘Esta relacion ofrece grandes oportu-
nidades para ambas comparifas” dijo
Charles M.A. Williams, Director de Ven-
tas, EMEA de VTech Communications Li-
mited. “E/ compromiso de VTech con el
crecimiento de su negocio en el sector
hotelero, combinado con la experiencia
de ALE en la industria de PBX, traera
grandes beneficios para ambas partes’”.

Descarga Actis

Solicite los perfiles de descuento para este nuevo ACTIS
a su responsable comercial

Enterprise

- MARZO 2017- 5



COMUNICACIONES

Nuevos cambios y novedades fue el
anuncio mundial que hizo Panasonic
en el evento europeo que tuvo lugar
el 20 de Febrero en Frankfurt. El
negocio siempre esta cambiandoy
Panasonic se prepara proactivamente
con sus multiples soluciones para dar
el mejor servicios a los clientes.

Panasonic bajo el lema, Todo Conecta-
do, present6 como novedad las herra-
mientas de UC Pro y la plataforma de
soluciones Cloud KX-NSV150.

La apuesta en firme es dar el maximo
valor en las comunicaciones unifi-
cadas para el mercado de Pymes en
Europa mediante la plataforma cloud
con el nuevo sistema KX-NSV150 que
saldra al mercado el préximo mayo.

oni

Fomentando la

productividad

Para los usuarios, el auricular ideal

es aquel que apenas notan. Es decir,

hasta que sea necesario actualizarlo o
repararlo. Cuando el hardware no funciona
correctamente, la productividad puede
verse afectada. Las sencillas herramientas
de Plantronics Manager Pro permiten

que los profesionales de IT gestionen de
forma proactiva el rendimiento de todos
los auriculares Plantronics de la empresa.
Esto significa una productividad sin
interrupciones para los usuarios finales.

MARZO 2017-

WELCOME TO

PANASONIC CONVENTION

Implantacion perfecta
y adopcion sencilla

Hasta ahora, implantar nuevos auriculares

y gestionar la adopcién de los usuarios en la
empresa suponia un gran reto. Al combinarlo
con Plantronics Hub, Plantronics Manager Pro
permite que los directores de IT configuren
los dispositivos para que realmente sean plug-
and-play y asi los usuarios puedan comenzar
a utilizar sus nuevos auriculares mas
facilmente. Plantronics Manager Pro también
crea informes sobre donde y como se estan
utilizando los auriculares, de forma que IT
puede detectar a los usuarios que necesitan
formacion o asistencia adicionales.

Optimizar los ajustes
y actualizaciones

La gestién basada en politicas garantiza
que la experiencia de usuario con cada
dispositivo de audio esté exactamente
dentro de los pardmetros establecidos por
el departamento de IT. El panel de control
de facil comprensién hace que resulte
mas sencillo gestionar los ajustes de los
dispositivos, las versiones de firmware y
el cumplimiento de normativas aplicables
en funcién de la politica de la empresa. Se
podran aplicar estos parametros en toda
la empresa o implantarlos en un grupo
especifico de usuarios.




D-Link, tecnologia
y Convergencia IP...

D-Link, tecnologia y Convergencia IP para
conectar sin limites a empresas

Ya conocemos las soluciones de electrdnica de red con la tecnolo-
gia de D-Link, por esa razon en este nuevo camino nos introduci-
mos en movilidad 3G/4G,videovigilancia IP y almacenamiento. Con
ello, confiamos en obtener notables beneficios para dar respuesta
a una demanda cada vez mayor al contar con una mayor oferta
donde elegir soluciones de conectividad. Ademas, para D-Link
también supone un paso adelante en la estrategia de reforzar su
canal de distribucion y afianzar su posicionamiento en el mismo.
Y ademas completamos todas las areas con sus diferentes gamas
de soluciones, como las de switching, sistemas de vigilancia IP, al-
macenamiento en red o inalambrico y entornos de red unificados.

COMUNICACIONES

D-Link

Building Networks for People

D-Link es lider en Convergencia IP para afrontar cualquier proyec-
to con soluciones unificadas.

Switches con firmware especifico para entornos de videovigilancia
para ayudar al despliegue y mantenimiento.

> Dispositivos NAS
> Switches con puertos a 10Gbps economicos
> Herramientas corporativas como:
+ Selector de productos
« Wifi Planner Pro: Herramienta para la
planificacion y diseo de proyectos Wifi
« Gui Emulator Pro: emuladores del software de
gestion de interfaz de usuario (GUI)

PROMOCION

Cheque regalo

gasolina

DGS-1100-08P
Switch Easy Smart
8p Gigabit PoE
(64W PoE Budget),
Gestion Web, Auto
Surveillance VLAN

102,90€

DGS-1210-16
Switch Smart 16p
Gigabit + 4 SFP, Auto
VolP/Surveillance
VLAN

DGS-1210-28P
Switch Smart 24p
Gigabit PoE (185W
PoE Budget) + 4
SFP, Auto VolP/
Surveillance VLAN

399,90€

DGS-1510-52X
Switch Smart Pro 48p
Gigabit +.4 SFP+(10G),

L3, Stack fisico 40G hasta

6uds, Auto VolP/Surv
VLAN

659,90€

DGS-1100-24P

Switch Easy Smart 24p
Gigabit (12p PoE+,
100W PoE Budget),
Gestién Web, Auto
Surveillance VLAN

229,90€

DGS-1210-28
Switch Smart 24p
Gigabit + 4 SFP, Auto
VolP/Surveillance VLAN

DGS-1510-20
Switch Smart Pro 16p
Gigabit + 2 SFP + 2
SFP+(10G), L3, Stack
fisico, Auto VolIP/
Surveillance VLAN

219,90€

DXS-1210-12TC
Switch Smart 10p
10Gb 10GbaseT,
2xComboSFP +

10G + 2SFP + 10G,
AutoVolP/Surv. VLAN,
Seg. Avanzada

999;90€

SSCOMM

Switch Easy Smart
26p Gigabit (24p
PoE+, 370W PoE
Budget), Gestion
Web, Auto
Surveillance VLAN

369,90€

DGS-1210-52
Switch Smart 48p
Gigabit + 4 SFP, Auto
VolP/Surveillance
VLAN

349,90€

DGS-1510-28
Switch Smart Pro 24p
Gigabit + 2 SFP + 2
SFP+(10G), L3, Stack
fisico, Auto VolIP/
Surveillance VLAN

289,90€

DXS-1210-10TS
Switch Smart 8p
10Gb 10GbaseT +
2SFP + 10G, Auto

VolP/Surv. VLAN, Seg.

Avanzada

699,90€

Promociones validas hasta el 17 de marzo

Hasta el 31 dema

Cheque regalo
gasolina

DGS-1100-26MP DES-1210-28P

0 de 2017, por compras superiores a:

| sm——

FORMACIONES WEBINAR

Nuevos talleres y entornos para aportarte valor con la formacién
especializada mas avanzada de la mano de nuestros especialistas.

Switch Smart 24p 10/100
PoE + 2p Gigabit+ 2 SFP
Combo, 193W PoE Budget,
Auto VolP/Surveillance
VLAN

WEBINAR D-Link. PRESENTACION Conceptos
sobre Fibra éptica: Accesorios D-Link
«Tipos de fibra y usos

239,90€

k "

DGS-1210-08P
Switch Smart 8p
Gigabit PoE (46W PoE
Budget)+ 2 SFP, Auto
VolP/Surveillance

WEBINAR D-Link. TALLER Alta disponibilidad en
controladoras WiFi Profesional

VLAN

149,906 WEBINAR D-Link. Cobertura wifi en toda la casa
WEBINAR D-Link. Descubre los nuevo

DGS-1510-52 Videograbadores

Switch Smart Pro 48p

Gigabit + 2 SFP + 2
SFP+(10G), L3, Stack
fisico, Auto VolIP/

WEBINAR D-Link. Novedades Mydlink y

Surveillance VLAN domética
554,90€

“« @
DEM-311GT Entra en nuestro portal para

Transceiver Mini-GBIC
1000Base-SX, SFP,
Multimodo (550m)

distribuidores para conocer estas
y otras formaciones que te puedan
interesar.

portal.masscomm.es

- MARZO 2017- 7



PROMOCIONES

/AN

:GO CONNECT!

« TU programa clave para ganar
en el mercado de las PYMES.

Solicita ya los nuevos perfiles de precios.
Codigo Promocional Unico: DISCGOCONN

Hasta el 30 de Abril de 2017

Alcatel-Lucent

Enterprise

CENTRALITA
PANASONIC

KX-NT553 + KX-NT551 + REGALO DSP KX-NS5110

- KX-NS5110

Colores teléfonos a elegir entre blanco o negro
Oferta valida hasta el 31 de marzo.

Panasonic

-]
i

MARZO 2017-

Compra un videoportero Helios IP Verso ¥
y de REGALO este médulo de accesos :
Bluetooth de ultima generaciéon, muy

util para el control de accesos de tus
empleados y visitas.
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TELECOMMUNICATIONS

CENTRALITA
PANASONIC KX
+ REGALO TELEFONO

Color teléfono a elegir entre blanco o negro
Oferta vélida hasta el 24 de marzo.

Panasonic




PROMOCIONES

plantronics.

Y por lacomprade

3 unidades

Acumulable con Plan Renove Hasta fin de existencias

m— )
vO P CONDICIONES:

Importe de Renove 20€ + IVA
Venta de minimo de 2 unidades de CS540

Compra 2 auriculares CS540 y te o

Se pueden recomprar auriculares de todas las marcas

com pra mos IOS a ntigu oS por 20€ No aplica a clientes con precios especiales

Enviar factura distribuidor-cliente final con el descuento aplicado

PROCEDIMIENTO: El distribuidor tiene que enviar los auriculares viejos a Plantronics (A/at. Noelya Segura), adjuntando factura distribuidor-cliente final con descuento aplicado. Plantronics:
abona a través del mayorista. El distribuidor debe indicar a Plantronics a qué mayorista ha comprado. Se recomienda hacer un envio mensual a Plantronics.

sobretoda lagam

% sobretodalagama
10 TEMPOIIRICS)

or. CONFERENCE

DTO. ANAL

CONFERENCE 1500

*Solo en negro

ANALOGICO

CONFERENCE 1850

Alcatlel Alcatlel

Hasta fin de existencias Hasta fin de existencias

MARZO 2017- 9



SEGURIDAD

{Ya conoces GWSecu?

{Quieres competir en precio
y calidad en el mercado?

No te quedes fuera, ahora puedes

probar esta soluciéon

Solicita un kit y convéncete de la

soluciéon a info@masscomm.es

GWH-HW10AC80-EP GMH-HD18R(80-EP GWH-HW64R(80-EP KDT-HP48A(30-80 KDT-HP48AC20-80
Entorno Exterior IP66 Exterior IP66 Exterior P66 Exterior IP66 Exterior IP66
Image Sensor 1/2.8" Progressive Sony 1/2.8" Progressive Scan 1/2.8" Progressive Scan 1/3"Panasonic C(MOS sensor  1/3” Panasonic C(MOS
Exmor CMOS Sony Exmor IMX222 C(MOS ~ Sony Exmor IMX222 CMOS sensor
Shutter Speed 1/5s t0 1/50,000s 1/5s t0 1/50,000s 1/5s to 1/50,000s Auto (x128 ~ 1/50 sec Auto (x128 ~ 1/50 sec
120,000 sec.) 120,000 sec.)
Max. Resolucion 2MPX 1920(H)x1080(V) ~ 2MPX 1920(H)x1080(V) ~ 2MPX 1920(H)x1080(V)  2MPX 1920(H)>1080(V) 2MPX 1920(H)x1080(V)
Focal Length/F Value 3.6mm Fixed Lend 3.6mm Fixed Lens 3.3mm~10mm/F1.4Vari-  f=4.7(Wide) — 94(Tele)mm  f=4.3(Wide) —129(Tele)
focus lens mm
Zoom 20x Optical, 32x digital 30x Optical, 32x digital
lluminacién Minima OLux/F1.2 (IR on) OLux/F1.2 (IR on) OLux/F1.2 (IR on)
B/W:0.01Lux/F1.2 B/W:0.01Lux/F1.2 B/W:0.01Lux/F1.2 B/W:0.2lux; B/W
DSS:0.0004lux
Color:0.1Lux/F1.2 Color:0.1Lux/F1.2 Color:0.1Lux/F1.2 Color Mode : 0.5 lux
Color DSS 0.001
Distancia IR 30m. 15m. 25m. 100m. 100m.
Frame Rate (FPS) Max 25/30fps @ 1080P Max 25/30fps @ 1080P Max 25/30fps @ 1080P Max 25/30fps @ 1080P Max 25/30fps @ 1080P
(1920x1080) (1920x1080) (19201080) (1920x1080) (1920x1080)
RS-485 Si Si
Protocolo Pelco D/P Pelco D/P
Start-up Temperature -40°C ~ +60°C -400C ~ +60°C -40°C ~ +60°C -10°C ~ +50°C -10°C ~ +50°C
Power Input
IEEE802.3af IEEE802.3af IEEE802.3af
DC12V DC12V DCT2V 24VAC/DC12V 24VAC/DCT2V
WDR DWDR DWDR DWDR
Y9 Y9 oo ocoEm
KD-Z0804NE KD-Z0808NE KD-Z3904NE-P KD-Z3908N-8P
Ne canales 4ch 8ch 4ch 8ch
Almacenamiento 1 puerto SATA, HDD capacidad no limitado 1 puerto SATA, HDD max 4TB 1 puerto SATA, HDD capacidad no limitado
Sistema Operativo Embedded LINUX
Funciones basicas Monitorizacién en vivo, grabacién, reproduccion, copia de sequridad y acceso remoto
Grabacion sincronizada  Max. 4 ch Max. 8 ch Max. 4 ch Max. 8 ch
Ancho de banda 48Mbps 48Mbps 48Mbps 64Mbps
Power 5W (sinHDD) 8W (sinHDD) 5W (sinHDD y sin PoE) 7W (sinHDD y sin PoE)
Conectores 2 ports USB 2.0
Puertos PoE No No 4 8
P2p Si Si Si Si
Almacenamiento Cloud  Si Si No Si
Eventos alarma Grabacidn, Tour, Push Video, Correo electrénico, FTP, Buzzer y Screen tips
Audio TIN/10UT 1IN/10UT 1IN/10UT
Salida monitor 1HDMI, 1VGA, 1 BNC 1HDMI, 1VGA 1HDMI, 1VGA, 1BNC
Solicita tu guia de productos GWSecu personalizada
10- MARZO 2017-
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Protege tu red del Ransomware con ZyXEL USG

El Ransomware es una de esas buzzwords
de moda, ya que es el ataque informatico
que con mayor frecuencia estan sufrien-
do las empresas de todos los tamafios y
sectores.

Este tipo de Malware actta sobre la red de
los clientes, cifrando los equipos, las Bases
de Datos, los sistemas de ficheros, los ser-
vidores, el correo electrénico,... seguido
de la consiguiente extorsién econdémica,
que en no todas las ocasiones conduce a
un final feliz, pese a que el cliente acabe
pagando.

El Antivirus del puesto de trabajo se ha
convertido en una commodity; pero ya no
es suficiente. La via de infeccion se lleva a
cabo mediante el envio masivo de mails
en los que se incluye un link a una web in-
fectada o directamente un fichero anexo.

El Zyxel USG mediante el médulo
Anti-Spam es capaz de filtrar el correo

no deseado, chequeando las direcciones
contra listas blancas y negras, verificando
la reputacién del servidor SMTP que lo
envia, comprobando las DNS Black Lists,
asi como analizando el contenido de los
correos, todo ello en tiempo real y antes
de que el mail llegue al buzén del usuario.

El médulo del USG llamado Content
Filtering aporta una segunda capa de
proteccion pues permite restringir la
navegacion solo a aquellos destinos que
son considerados seguros y Utiles para la
empresa (y bloqueando por tanto los acce-
sos a los links de correos infectados).
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Una tercera capa de proteccion es el
bloqueo de acceso a sitios web basado en
Geo Localizacion.
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Podemos implementar una cuarta capa
de proteccion mediante el uso del mé-
dulo de Anti-Virus integrado en el USG
que junto con la inspeccion SSL afiade
un segundo motor de antivirus de otro
fabricante al que ya disponga el cliente en
el puesto de trabajo.
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Pequena empresa

Y para terminar, el médulo IDP permite
analizar comportamientos anormales o
patrones de ataques conocidos que per-
mite bloquear las conexiones remotas del
atacante conocidas como CC&C.

Finalmente una ultima consideracién:
¢Cudnto estaria un cliente dispuesto a pa-
gar por una infeccion de Ransomware? Ca-
sos recientes indican que se esta pidiendo
habitualmente entre los 300€ a los 3.000€,
pero todo depende del tipo de cliente, de
su tamano y de la cantidad de equipos in-
fectados. Y es que los ciber-criminales van
ajustando su tarifa en funcion del cliente. Y
todo ello sin tener la certeza de que final-
mente se desencripten sus ficheros.

Como dice el refran: mas vale prevenir que
curar. Pidanos presupuesto y no espere a
sufrir un ataque para poner solucién.

Para cualquier
aclaracion o duda no
dude en ponerse en

contacto con

ud preventa@masscomm.es

Mediana y gran empresa

[ BECTTTETEETE. |
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PARDE PARA LA
DEL PERIOMAL DE
TW EMPRESA COM:
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NUEVA PROMO PARA CONTROL HORARIO

BioTime Web es la mds innovadora y sencilla solucién ‘Plug&Play’ para el control horario

et S de los empleados.
v L e Wbl = e D Esta solucion esta pensada para pequefias instalaciones que no superen los 40 emplea-
Er S B FEN CESUSURS S FEN S R SR T S . .
Py Coa b dos. Facil de montar y de gestionar.
WIEAAGRLE | & = T . .
s Biopad + Webserver integrado
o
ar X
ey g Wl 11 WU, 1 LG A PRI S L
e il v Bacng g by b g e e pea e,
Pl P akra’s i et b P padfl e Tkl )y ey gy
o= e L CTPTETT R O DS e PR R
Sy e T LT Gerdide de Monsl osizackdn e Enprees L iiors o Sop=ita Eon isialackdn de
empleaday liempo meal datan o Excwel Mudt - dfama ol lware
CIMHATA D paCe i d
E b IWTRADAS ¢ LEiTAY
W Caracteristicas principales Especificaciones técnicas Biopad
« Gestion de empleados - Terminal: Pantalla tactil de 7” con S.0. Android
0O & IE « Monitorizacién en tiemporeal |+ Lectura de tarjetas: Estdndar 125 KHz EM. Opcional
« Control de fichajes Mifare/Desre
Srim: u S es = --ﬂ:fﬂ.*;*.-:ﬂﬂ-m* « Consulta de horas trabajadas - Capacidad: 40 usuarios / 400 huellas (1:N) / 80.000 chajes
s (9 L eliin esmien | s et e + Modos de verificacion: PWD / PIN / FP / RF
« Comunicacion: Ethernet, WiFi, USB Host. Opcional 3G
- Alimentacién: 12V DC 3A / Bateria interna incorporada

CRAPILTA, i, P ETE: T TR i
b A B LA Rl LaH

T B T
B

ZK

clearli=1'19:5 PVD ESTANDAR: PVD PROMO:

12- MARZO 2017-



-pj SEGURIDAD

rj -;l"—r

ACCESOS

11

mass TRAFFIC

SOLUCIONES PARA
CONTROL DE ACCESO

" Sistemas de seguridad ciudadana para la identificacidn y el
~ registro de vehiculos que acceden a las zonas con acceso
restringido en horarios no permitidos.

1
3

Funcionalidades
del sistema

| —

- ldentificacion y registro de los * Control de aforamiento.
vehiculos que acceden a la zona de

i e - Gestion de entradas y salidas digitales
control en las siguientes condiciones:

(apertura de barrerasy control de otros

> Franja y/o franjas horarias no automatismos, tales como pilonas).

permitidas. - Alertas en tiempo real para vehiculos

que aparecen en las listas vinculadas

> Incluidos en los listados de al sisterna

vehiculos vinculados al sistema.

+ Permite sustituir los sistemas de
bolardos o pilonas, evitando de este
modo las incidencias que provocan
estos tipos de sistemas, y sus altos
costes de mantenimiento.

> No incluidos en los listados de
vehiculos vinculados al sistema.

> Incluidos en los listados de
vehiculos vinculados al sistema
y que su acceso se rija por una o
varias franjas horarias.

- Identificacion de vehiculos de
cualquier pais, incluso ciclomotores...

: Camara de red
AXIS P1425-LE Mk 11

*Soluciones integradas en los Centros

de Control VRT.

- Monitorizacion de la informacion del

trafico en tiempo real.

- Permite visualizar de forma grafica

y parametrizada toda la informacion
referente a la circulacion, en los viales
controlados por los sistemas mass
Traffic.

* Ofrece la informacion necesaria para

la toma de decisiones, la ordenaciony
regulacion del trafico.

AXIS a

COMMUNICATIONS

Vigilancia HDTV compacta y econdmica

> Diseno bullet compacto para
exteriores incluye un porasol
ajustable

> Amplio rongo dinémico (WDR)
con captura forense y especifico
para entornos con condiciones de
iluminaciéon complejas

> Tecnologia Zipstream de Axis
que reduce considerablemente
los requisitos de ancho de banda

NETWORK VIDEO

OnviF 1 660

y almacenamiento

> HDTV 1080p a un mdximo de 60
imdgenes por segundo

> LED IR integrados con alcance
hasta 20 metros

> Admite E/S de Alarma y
almacenamiento local

> Onvif

PACK CONTROL
DE ACCESOS CON
IDENTIFICACION
DE MATRICULAS
NACIONALES E
INTERNACIONALES

PROMOCION ESPECIAL ' | Mass | TRAFFIC

Para los distribuidores de Mass Traffic hasta un 7% de descuento en tu

pack de Sistema de Control de Accesos completo mediante identificacion
de matriculas nacionales e internacionales.

Consulta tus condiciones y precios especiales a tu comercial.
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FONESTAR

La ultima evolucion tecnolégica que
permite reducir costes de insta-
lacién y abarcar grandes distan-
cias del mismo modo que una red
informatica al uso, facilitando el
control desde cualquier punto de la
instalacion.

Transmision de audio por LAN
Gestion de alarmas

41/0 propésito general
Ethernet

Detecciéon automatica
Canales de audio ilimitados
Sin limite de zonas o potencia

Los sistemas IP de Fonestar se integran
facilmente en cualquier red de datos ya
existente mediante protocolos TCP/IP.
Crean sistemas modulares y escalables
permitiendo agregar dispositivos en fun-
cién de las necesidades y Unicamente
requieren un punto de conexion de red.

Es posible la creaciéon de multiples ca-
nales de audio mediante el software in-
cluido asi como anadir fuentes de audio
externas al sistema. Los emisores y re-
ceptores IP estdn provistos de contactos
de entrada y relés de salida para poder
interactuar con otros dispositivos exis-
tentes. La activacion de un sensor en un
sala dispositiva puede provocar eventos
a reproduccion de mensajes distintas en
las receptares IP que se requiera.

Las funciones de monitorizado y con-
trol remoto de los equipos (apagado,
volumen, etc.) estan incorporadas en el
software, ademas de la posibilidad de
control remoto via Internet.

MODELO

AIP-1010 PUPITRE TACTIL AUDIO IP

Sistema de

Megafonia IP.

La familia de dispositivos IP esta
integrada para los siguientes
elementos:

+ Receptor de audio AIP-3010: decodifi-
cador de audio IP con salido de nivel de
linea para conectar a la amplificacion re-
querida de cada una de las zonas.

- Emisor de audio AIP-4010: codificador de
audio IP para integracién de fuentes de
audio externas dentro del sistema.

« Pupitre microfénico AIP-1010: dispositivo
para la emision de mensajes de audio en
tiempo real y creacion de canales de au-
dio con la posibilidad de funcionar de for-
ma independiente al software de gestion.

« Software de control AIP-GO: programa
de supervision del sistema desde cual-
quier ordenador conectado a la red de
datos. Permite la creacién de canales de
audio, mensajes programadas e instanta-
neos y registro de actividades.

PVP PVD PROMO

AIP-3010 ADAPTADOR DE AUDIO IP

AIP-4010 EMISOR DE AUDIO IP

Promocion: :isoftware es gratis.

MARZO 2017-

Panasonic

Panasonic amplia su
oferta de carteleria
digital con una
pantalla de 65"

La nueva incorporacién, la TH-65EF1, se integra
en su gama de pantallas estandar que destacan
por ser ligeras, robustas e incorporar un reproduc-
tor multimedia USB que permite visualizar conte-
nido sincronizado en varios paneles.

Panasonic ha ampliado su gama de soluciones
de carteleria digital en red con el lanzamiento de
la pantalla de 65 pulgadas TH-65EF1. Un equipo
que se une a la serie de pantallas profesionales
estandar del fabricante integrada por formatos
que van desde las 32 hasta las 84 pulgadas. Cada
una incluye un reproductor multimedia USB, lo
que elimina la necesidad de un descodificador o
un PC conectado.

“Es una opcién adicional a la gama de pantallas es-
tdndar de Panasonic, que destacan por ser ligeras,
robustas y por ofrecer excelentes opciones de co-
nectividad”, apunta Enrique Robledo, director de
marketing de Panasonic para Europa.

La conexion LAN permite realizar cambios de
contenido y programacién mediante el software
Multi Monitoring Control de Panasonic. Estas pan-
tallas también ofrecen la posibilidad de visualizar
contenido sincronizado en varios paneles me-
diante el reproductor multimedia USB, cuando se
conectan a través de una red LAN o un hub.

Estas pantallas admiten un total de 59 tipos de
sefal de PCy los paneles ofrecen conectividad a
través de puertos HDMI, DVI-D, USB, PC/compo-
nente y video, ademas de terminales de entrada y
salida LAN, RS-232Ce IR.

Asimismo, los paneles incorporan un fino marco
de 13,9 mm en el borde inferior y 14,9 mm en
el resto, ademds de un sistema automético de
deteccion y cambio de sefales, que garantiza
la proyeccién de la ultima sefal, ya sea digital o
analdgica.
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Mayor Calidad de Comunicacion. . o

| .

Integracion de audioconferendapara (KSNFTEL
entornos de comunicacion DECT Panasonic

e =~ 2 T
Sy T - e {-;p

Reuniones IP inalambricas con sonido HD convencionales. Recoge los tonos de voz y los matices, haciendo la
conversacion mas fluida. Ahora ya puede recibir llamadas HD con te-

lefonia IP en audioconferencias inaldambricas. La estacion base DECT
de Konftel, IP DECT 10, esta conectada mediante SIP y admite hasta
5 Konftel 300Wxs con capacidad HD y cinco llamadas simulténeas.

El departamento técnico de Masscomm ha integrado el equipo de

audioconferencia DECT Konftel 300Wx y la estacién base IP DECT 10
de Konftel con las centrales de Panasonic NS y NSX para ofrecer una
solucién de movilidad.

Con esta configuracion apostamos por la libertad en la

conectividad inalambrica con una excelente calidad de ——

Con la conexion del equipo Konftel 300Wx y la solucion IP que

aporta Panasonic obtenemos sonido HD a través de la estacion base Konftel IP DECT 10
Konftel IP DECT 10, la cual nos proporciona una mayor flexibilidad
sin necesidad de tener que concertar reuniones en una Unica sala.

De esta manera disponemos de movilidad para desplazarnos a otras
salas sin tomas eléctricas o clavijas telefonicas.

Konftel 300Wx

Ademds tenemos otra ventaja adicional con esta solucién, ya que DATA NETWORKS
podremos conectar varios equipos Konftel 300wx a través de IP PBK, cloud /
diferentes extensiones SIP de nuestra central NS y NSX de Panasonic, hosted SIP service
gracias a la estacién base DECT de Konftel que nos va a permitir

tener varios registros SIP asociados a los equipos Konftel 300Wx.

Y también con la funcionalidad que aportan las centrales de Panaso-
nic NS o NSX que permiten tener diferentes grupos de conferencias
configurados en la central, ofreciendo la ventaja exclusiva de realizar
conferencias de hasta 8 participantes en vez de una conferencia de
3 participantes.

Esta integracién nos proporciona un audio HD que produce un
sonido mucho mas natural que el que se consigue con teléfonos

Konftel 300Wx
+ AntenalP10 «
((kcNFTEL |

EEIC |

Ref: 910101078 + 9001002132
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SpinetiX hace entrega a Masscomm del di-
ploma acreditativo como Unico mayorista del
2017 en Espafia. Tuvo lugar en la Feria Inter-

Masscomm ﬁnico Mayorista nacional de Audiovisuales Integrated Systems

Europe, ISE, en Amsterdam, donde Alex Garcia

en ESpaﬁa de SplnetIX asisti6 a dicha feria colaborando con SpinetiX

MSPINETIX

CASO DE EX|TO (ON Spinetix: Almaty y Astana son las dos ciudades

mas grandes, mas desarrolladas, mas

PANELES INFORMATIVOS AL TRAFICO Z?de’?;a; €:°f'6micalrtne":z y con mayor
EN DOS CIUDADES DE ASIA CENTRAL, £« por llo que necesitaban renovarsu
ALMATYY ASTANA sistema de informacioén al trafico.

Retos: Soluciones:

« Renovar la infraestructura de control del  + Informacién al trafico en tiempo real a « Espacio para la publicidad explotada
transporte y convertirla en una solucién partir de sensores. por terceros con un inmejorable retorno
inteligente, automatizada y actualizable . visualizacién de cdmaras en tiempo real de la inversion.
en tiempo real. en la direccién del tréfico. + Informacién de parkings cercanos, calles

- Aprovechar los puntos de informacién . Senales animadas de alerta en los pasos cerradas al trafico, atascos, desvios, etc.
al trafico como puntos de informacion de cebra. - Informacion al turismo y al ciudadano.
general distribuidos porla ciudad. « Visualizacién de las condiciones + Inclusion de las redes sociales del

+ Sistema de control centralizado. meteoroldgicas y previsiones para adaptar la Ayuntamiento.

« Eliminar el mayor nimero posible conduccién a las condiciones ambientales. « Informacién cultural y deportiva
de sefalizacion estatica al traficoy « Mensajes de alerta en tiempo real. municipal.

cambiarla por una solucién adaptativa a
las circunstancias.

. Sistema de informacion urgente
e inmediata a todos los puntos
simultdneamente.

+ Necesidad de aumentar los puntos de
publicidad en la calle explotados por
concesiones.

mspPINETI X [NESIRLTIT

SOLUCIONES GLOBALES DE GESTION DE TRAFICO
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para ofrecer una atencidn exquisita a todos los
asistentes de habla hispana.

SpinetiX, la marca suiza de carteleria digital
confia en Masscomm por tercer afo conse-
cutivo para la distribucién de sus productos y
soluciones de Digital Signage.

MSPINETIX

HMP350 PLAYER

Sistemas y tecnologias
utilizadas:

« Paneles de LED de exterior, en distintas
medidas, tamanos y caracteristicas,
segun el entorno.

« Players de carteleria digital SpinetiX
HMP-350.

+ Integracién del sistema con:

> Captura de video con camaras IP y
captura del streaming generado

> Sensores de control del trafico. Sus
valores influyen en el mensaje a
mostrar y en su color (verde=ok,
ambar=peligro, rojo=prohibido)

> Widgets de captura de datos en
tiempo real desde el centro de
control y los sensores

> Sistema de gestion de la publicidad
basado en calendarios

> Sistema de gestion de la informacion
municipal

> Integracién con subestaciones
meteoroldgicas en tiempo real

FOOD DEFENSE

La Plataforma Food
Defense Soluciones estuvo
informando a todos los
asistentes al 14° Congreso
AECOC de Seguridad
Alimentaria y Calidad
sobre la importancia de
incrementar la vigilancia y
la prevencion contra estos
ataques

"ndesivia Almentaria 4.0,
wildek inocuidad

Un aflo mas, la Plataforma Food Defense
Soluciones ha patrocinado el Congreso
AECOC de Seguridad Alimentaria y Ca-
lidad, que ha reunido en Madrid a mas
de 250 directivos de las areas de cali-
dad, seguridad alimentaria y nutriciéon de
las principales empresas de la industria,
produccidn, distribuciéon y canal Horeca,
asi como responsables de las adminis-
traciones publicas que, durante esta jor-
nada, han abordado entre otros temas el
papel de la seguridad alimentaria.

Desde Food Defense Soluciones han ma-
nifestado la importancia de participar en
este tipo de foros a los que acuden los
maximos directivos y responsables de la
calidad agroalimentaria, con la finalidad
de reivindicar la necesidad de proteger las
producciones agroalimentarias frente a los
ataques intencionados que puedan causar
dafos a la poblacién.

“La falta de legislacién en Europa en materia
de Food Defense hace que las empresas se re-
lajen en estas cuestiones. Sin embargo, a raiz
de los recientes e indiscriminados ataques
terroristas en diferentes puntos de la UE, se
ha puesto de manifiesto la importancia vital
que tiene para todos defender el suministro
de agua y alimentos para la poblacién fren-
te a posibles ataques intencionados porque
ahora se trata de la seqguridad de todos” afir-
ma Javier Fuentes, director ejecutivo de la
Plataforma Food Defense Soluciones.

En este sentido, la Plataforma Food Defen-
se, como expertos en seguridad alimen-
taria, fueron invitados el pasado mes de
octubre a exponer ante los miembros del
Parlamento Europeo, en Bruselas, laimpor-
tancia de legislar en materia de Food De-
fense en el dmbito de la UE. La relevancia
de esta iniciativa legislativa reside en esta-
blecer las garantias para la poblacion, fren-
te a ataques intencionados, que puedan
contaminar deliberadamente el suministro
de agua y alimentos mediante sustancias
de origen quimico, agentes biolégicos, ra-
diacién u otras sustancias nocivas.

“Tras el fatidico 11 de septiembre, el concep-
to de Seguridad Alimentaria adquirié una
nueva dimensién mds alld de la inocuidad y
en un pais productor como el nuestro, debe-
mos liderar este cambio de mentalidad em-
pezando por nuestras propias industrias”,
comenta Javier Fuentes, quien aflade que,
a lo largo de la jornada, gran nimero de
profesionales han acudido al punto de
informacion de la Plataforma, interesados
en la gestién eficaz de los planes Food De-
fense, asi como en conocer datos sobre la
Certificacién Food Defense Soluciones.

Se trata de un certificado que garantiza la
fiabilidad del plan de defensa de los ali-
mentos implantado en una determinada
industria y que puede ser expuesto en la
etiqueta del producto, con el objetivo de
informar al consumidor de manera clara 'y
sencilla.
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MASSCOSAS

NUEVO PROGRAMA DE INCENTIVOS

TODOS LOS PRODUCTOS
QUE MASSCOMM COMERCIALIZA
GENERAN PUNTOS

Mas productos y mucho mas atractivos.

Masscomm quiere que cada dia sea un dia especial para ti, por ello
te presentamos el nuevo programa de puntos de Masscomm, que
contiene mas regalos. No olvides que acumula puntos con todas
las compras de productos que realicen en Masscomm.

Esta campanfa esta pensada para nuestros clientes con el tnico
objetivo de premiar vuestra fidelidad y la apuesta por Masscomm.

Para poder disfrutar de todas las ventajas de este programa, solo
tienes que registrarte en nuestra pagina, acumular puntos y cam-
biarlos por los fabulosos regalos que podras elegir entre la gran
variedad de productos que aparecen en nuestro catalogo.

Ademas, estamos continuamente incorporando vuestras sugeren-
cias en el catédlogo porque queremos hacer realidad tus deseos.
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AcatetLucent @) 6 de marzo

Formacion técnica ACFE OXE. Madrid

D-Link 10 de marzo

Building Networks for People

Taller alta disponibilidad en controladoras
wifi profesional D-Link. Webinar

14 de marzo

ZYXEL

Formacion técnica firewalling Zyxel.
Barcelona

c Food Defense

15 de marzo

Jornada Food Defense. Zaragoza

17 demarzo

Building Networks for People

MSPINETIX

Cobertura wifi en toda la casa D-Link.
Webinar

Introduccion a la Carteleria Digital de
SpinetiX. Webinar

24 de marzo

D-Link

Building Networks for People

MSPINETIX

Lanzamiento descubre los nuevo
videograbadores D-Link. Webinar

Instalador nivel 1 Single Screen by DiVA de
SpinetiX. Webinar

Alcatel-Lucent @
Enterprise

27-31 de marzo Formacion técnica ACFE LAN. Madrid

. - 31demarzo

Building Networks for People

Lanzamiento novedades mydlink y domética
D-Link. Webinar

'
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MASSCOSAS

Contacta con nosotros

Raiil Marin

Responsable Grandes Cuentas
raul.marin@masscomm.es

Juan Antonio Osaba Jestis Angel Munilla Ceferino Agiieros

Direccion General Director General Adjunto y Direcci6n Financiera Director Comercial
juan.osaha@masscomm.es jangel. munilla@masscomm.es ceferino.agueros@masscomm.es
Miguel Izquierdo Javier Fuentes Juan Jerez

Director Técnico, Desarrollo de Director Cuentas Nacional Director Nacional Sistemas

Producto y de Negocio y Director Food Defense e Industria 4.0 de Seguridad y Food Defense e Industria 4.0

miguel.izquierdo@masscomm.es

javierfuentes@masscomm.es

juan.jerez@mass-security.es

Eva Corral
Directora Marketing y Compras
eva.corral@masscomm.es

Juan Antonio Gomez Bule
Consejero Asesor
jbule@masscomm.es

Oscar Baudot Jonathan lzquierdo Gemma Salillas Eduardo Brocal
Depa rtq mento Departamento Comercial Departamento Comercial Departamento Comercial Responsable de Seguridad
comercial oscar.baudot@masscomm.es jonathan.izquierdo@masscomm.es  gemma.salillas@masscomm.es  preventa.seguridad@masscomm.es
Rafael Camps José Javier Fuentes Alejandro Garcia
Seguridad Vial Delegado Comercial WAF Brasil Audiovisuales
rafael.camps@masscomm.es josej.fuentes@masscomm.es alejandro.garcia@masscomm.es
Departamento José Antonio Calvo  Rubén Rio Borja Reinares Departamento Depl? rtamento
CarlosFernandez ~ Responsable de Soporte  Sistemas royectos marketin
S0pOo re Elias Cuberos ruben.rio@masscomm.es  sistemas@masscomm.es proy 9
José Angel Riafio i L Oscar Daguerre VanesaMartinez
Preventa Jesiis Lopez Maria Puerta Jesiis Lopez Ingenieria Food Defense e Respon§able de Marketing
preventa@masscomm.es Oscar Gal Gestion y Proyectos Sistemas Industria 4.0 marketing@masscomm.es
scar Lalvo de Seguridad sistemas@masscomm.es  oscar.daguerre@masscomm.es
Postventa Beltran Elias proyectos.waf@masscomm.es Jestis Aingel Ciarreta
José Francisco Lerena Juan José Palomo Disefio Grdfico

soporte@masscomm.es

Reparaciones y RMAs
reparaciones@masscomm.es

Guillermo Ganzarain

Ingenieria Food Defense e
Industria 4.0

chechu.ciarreta@masscomm.es

jiose.palomo@masscomm.es

De pa rtamento Carlos Ochoa Idoia Moneo Fede Echavarri Maria Bazo Cristina Diez
administracié N, Responsable Admon. Comercial Responsable Ofertas Gestion de Pedidos Gestién de Pedidos Gestion de Pedidos/Ofertas
o administracion@masscomm.es ofertas@masscomm.es pedidos@masscomm.es pedidos@masscomm.es pedidos@masscomm.es
contabilidad y
|Og Istica Stefany Aguilar Gema Pastor Contabilidad ~ Mikel Gomez Eduardo Palacios
Atencion al cliente Pedidos Madrid Contabilidad Contabilidad
gestion.comercial@masscomm.es gestion.madrid@masscomm.es gestion@masscomm.es contabilidad@masscomm.es
Logistica  santiago Galilea Jorge Hierro David Pérez Maria José Gomez Elena Rueda
Responsable de Logistica Dep. de Logistica Dep. de Logistica Contabilidad Contabilidad y RRHH

logistica@masscomm.es

logistica@masscomm.es  logistica@masscomm.es

contabilidad@masscomm.es

contabilidad@masscomm.es

Oficina central Logrofio

masscomm

DL: LR-212/2013

Oficina delegacion Madrid

Oficina Madrid
(/Isabel Colbrand 10,
Edificio Alfa lll- acceso 2,
4aplanta, oficina 121
28050 Madrid

Oficina Logrofio

(/ General Yagiie 36,
nave 22 P21

26007. Logroio. La Rioja
T.941 24 06 94

Oficina delegacion Barcelona

Oficina Barcelona

Avda. Josep Tarradellas 38,
Centro SBC Tarradellas
08029 Barcelona

Atencion cliente

902 23 26 23
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Mantente informado de todas nuestras noticias y novedades: entra en www.masscomm.es/suscripcion o mediante el cédigo QR Yy rellena el formulario.
Tras verificar los datos aportados comenzaras a recibir gratis cada mes en tu email nuestra publicacién digital o, si lo deseas, en formato impreso.

902 23 26 23 941 24 06 94 pedidos@masscomm.es www.masscomm.es SRUFD
Ofertas vélidas del 1 al 31 de marzo de 2017. Precio IVA no incluido exclusivos para distribuidores autorizados de Masscomm. Las condiciones pueden ser modificadas sin previo OSABA
aviso por parte de los fabricantes. Las promociones no son acumulables y son validas hasta fin de existencias. Masscomm no se hace responsable de posibles errores tipogréficos. DESDE 1963



